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El Primer Mercader Establecido en 1875 se Hizo Rico con EsL
Comerclo.—Uno de los Articulos Cuyo Precio no ha Sido |
Aumentado.—Las Exigencias de los Compradores.
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”CFLSO T. MONTENEGRO guramente. no tiene dlflcultades ﬂ‘.él

apecml Para EL MUNDO mercancia es suya.. 1
3Qu 4= el leetor se asombre cuan- Miles de pesos gasta cada |
do conozca que, a pesar de la cares- [parte de la poblacién en adquirir
tia de la vida y los quebrantos eco- las yerbas. Por eso, el prunr:r ciud
némicos producidos por la guerra, |dano que se establecié en Ta Habas
[lel comercio de la distribucién y ven- | na con un comerclo propio, en 1875,
j|ta de yerbas, es unc de los més |no- penso que a traves de los afi
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La albahaca, Alhabac, como le diria un arabe, de fuerte olor aromé-
tico, es hoy la que mds demanda tiene en el mercado, de los Ven-
dedores de Yerbas. Aqui pueden observarse tres tipes de albahaca,
la de Santa.Maria, la morada, la de hojas finas de Santa Rita y la

de Anis. ate
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: busca.n la. ’cn
suelven por

jas maravillosas;
boté.nica, que ha enriquecido tamhién
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omento sus. males
males del espiritu curados eon ho-

por medio de la

trox seguirian su ejemplo, hai
‘lun trafico interminable, Ese homb

|que abrié un pequefio estanqu!ll )
la antigua Plaza del Vapor, por
calle de La Reina, se hizo popular,
liegando a obtener un respetable ca-

pital. Felipe el Yerhem,;como se le

Este es un tipo de vendedor de yerbas que, con un pequeﬁ-r-J carro, se ha situado en la®galzada de, la |
Reina, entre Rayo y San Nicolds, y desde hace diez afios se busca el sustento de cada dia en este mis-

mo lugar. Aqui vemos a don José Medina, en plena faena. La cliente le acaba de comprar,

v le hace

algunas preguntas sobre otras yerbas. El siempre estd dispuesto a responder. En su modesta carretilla

se encuentra méds de una veintena de distintas especies de yerbas. Cada una tiene su finalidad:
el humilde padre de familia.
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nos dice,

El Yerbero, hombre del
que a diario recorre nuestras prin- |

Jecipales palles llevando a cuestas una

pesada  canasta repleta de
multicolores, algunas de tallos finos,
con olores miMiples y hasta agra- |
dables. Porta en su cesto albahaca,

| parafso, mejorana, rompe saragiiey,

doradilla, pifia ratén,

polea blanca, albrecha,
cafia de lim6n, cundiamor,
abre camino, savia del
Castilla, yerba buena, toronjil, giiira
cimarrona, jardinera, satico amari-
llo o blanco, chamizo, uva caleta,
savia marina, mastuerzo, romerillo,
rafz de Gi-
ber, amansaguaps, anacahuita y
otrags. Con este tipo de vendedor
ambulante, cualquier situacién apu-
rada queda resuelta momentdnea-
mente: es prnblema de centavos, y
si le falta * el cnmp]etﬂ , con él, se-

vaguarama,
verhena,

pueblo l

hojas |

pais ¥ de_

“su des-

Su ejemplo fué seguido ¥ en
|cada una de las entradas del desa-|
{ parecido mercado comenzaron a es-
tablecerse mercaderes, Agf
pasaron los afios y hoy, el yerbero
ieq lo primero que se observa en
{todos los mercados habaneros.
Cuarenta Anos de Vendedor
Los vendedores de yerbas estﬂﬂ
ahora situados en los alrededors del
Mercado Unico; en el Vedado, Ce-
rro, Luyand, y méds de un ciento
transita por nuestras calles; pero ell
sitio m4s popular, el lugar adonde
acude el comprador con preferen-
{cia es la Plaza del Vapor. En este
lugar, por la entrada que da ailq
calle de Aguila, se halla el comer-
cio de Santos Alvarez. Alll su pa-
dre, que fallecié6 hace pocos dias,
estuvo establecido durante cuarenta
afios, Cualquiera diria que el vender
yerbas es trabajo fdcil, sencillo; pe-

nuevos
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ro no es asi. Se necesitan ciertos
| conocimientos que aunque rutina-
|rios, requieren alguna atencién por
parte del empleado que ha de servir
al cliente, recordando el viejo afo-
|rismo comercial de que “el cliente
siempre tiene la razén”. Cada com-
prador de yerbas generalmente pre-

‘{gunta cémo debe de utilizarlas, =i

ha de servir para algunos de sus
malegs V... esos intensos .dolores

| que siente en la espalda, en los ri-
| fiones o el higado. ..

—, Y estas yerbas de distintas for-
mas que se encuentran dentro de
ese recipiente? ; A qué especie per-

||tenecen?, preguntamos a Santos, al
observar una canasta repleta 'de.
_|cuidado constante.

raices y hojas.
—FEsa es la albahaca. Se vende

| mucho; las hay de distintos tipos.

Clarp que Santos nos hizo recordar

que esa planta (del Arabe Alha-
bac correspondiente al género Ocy-
mun, especie Basilicum, de la fami-
lia de las Labiadas, =ze cultiva en
jardines y patios, como orna-

"m&nta y es de fuerte olor aromi-

tico. Comprende varias especies con
distintos dictados precedidos del ge-
nérien Albahaca: de anis, anisada o
de Santa Maria, aromdtica, cima-
rrona, de clavo, de cuchara, de ho-
jax anchas, de hojas de 'lechuga o
mondonguera (la mis comiin), de
hojas finas, de-Santa Rita, morada
o violeta, I.a albahaca es usada en
los condimentos, especialmente en

' 1a cocina francesa... y hasta en

algunas précticas... A fines del si-

glo pasado se hizo fam
tar popular: & 3

; Qué, ti,g:ng! eg,ese pecho #
que tanto truﬁina ¥y hueL N

" “Albahaca de: las Indias,g,,,

Mata de romero verde" .

— Tendrén otras tanta dema.n&a 74l
,Cémo no! La higuereta, el eu-
calipto, la yerba buena, la giiira
cimarrona, el saragiley, la cafia de
limén, Algunas que no tenemos de
momento, porque se hace a veces di-
ficil su adquisicién, las adquirimos
de los vendedores, los que pudieran
llamarse distribuidores... e ¢
Jardineros ;que Trabajan b‘
La siembra de ciertas yerbas, gle
no son silvestres, necesita _de un
Muy pocos son
los jardineros que dedican ex-
clusivamente a esta clase de labo-
res; s6lo existen cuatro que pudie-
ran llamarse expertos y méximos
distribuidores. Uno de ellos, nom-
brado Juan, posee un pequefio jar-
din en Arroyo Naranjo y en las
primeras horas de la madrugada de
cada dia, sale de ese lugar haciaen
centro de La Habana. En un pequefio
carro tirado por un caballo. Es una
larga jornada, en la cual hombre y
bestia laboran duramente varias ho-"
ras. Las yerbas van depositadas en
cajas de madera, protegidas por sa-
cos de yute, Y la venta se produce
durante las primeras horas del dia.
an las cuales Juan deja su pequefio "
carro alrededor de algin mencado,
y lleva en la cabeza una de laz ca-
jas, proponiendo la verba a los pe-
quefios comerciantes. Antes de ofre-
cerla, la exhibe y exclama:,'Es fres-

ca... estd saludable....”. General-
|mente sus clientes le compran, Ter~
minada la jornada del dia—sobre
/las tres de la tarde—el pequefio ve=
|hiculo regresa a Arroyo Nai'anjo,
donde el padre de familia, en vez
'de descansar un buen ra.to, quiere
conocer por, sus propiaa ho:as. =i las
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plantas han sido atendidasy cuida-
das durante su larga ausencia. Los
otros compafieros de Juan se entre-
gan a idéntica faena, con excepcién
de uno de ellos que se ha provisto
de un diminuto camién, tan pe-
quefio que en ocasiones diriase que
‘el hombre se ve impedido de con-
ducirlo, porque las cajas, amontona-
das, lo amenazan como aquella es-
pada, de Damocles. ..
Don José Conoce su Negocio
Don.José Medina, nacido en Islas
~Canarias, con 61 afios de edad, hace
17 que s¢ dedica a la venta de yer-
bas. Con familia ¥y cuatro hijos,
este hombre hace esfiierzos heroicos
por librar su subsistencia. En la
calle de la Reina, entre Rayo y San
Nicolds, ha fijado un pequefio carro.
Durante diez afios ha permanecido
en este mismo lugar, y a €l acuden
los compradores. Siempre tiene mer-
cancia fresca. Los precios son los
mismos que afios atrds; no ha ha-
| bido aumento en las mercancias, pe-
se a las especulaciones en otros ar-
ticulos comestibles ¥ combustible.

l —La yerba es la misma— nos ex-

o

| més nos preocupa
| son los encargos.

presa—y s6lo nos gufa el interés de
vivir. no de medrar...

—; Conoce usted el origen de a.l-
gunas yerbas?

~~—De algunas sl.bla.ro-que en Is- -

las Canarias no tenia esos conoci-
mientos, porque ml trabajo era
otro, pero en éste ya puedo decir
que estoy especializado; la botdnica
es muy grande y complicada. Lo que
en ocasiones,

—; Lios encargos 7

__Si; los pedidos de algunas per-

sonas. Las yerbas tienen mucha va-

riedad, ¥ algunos clientes nos piden
alginas que no tienen demanda; y
ahi estd nuestra dificultad; hay que
buscarla, dar servicio; ello atrae al
comprador, porque sirviéndole ahora
sin ganar mucho, algin dia se acuer-
da del servicio ¥ cuando tenga ne-

cesidad de adquirir otras, vuelve. {

Es un marchante seguro...
Al despedirnos de don recors
damos al primer hombre que se es-

tableci6 en este negocio, aquel Fe-

lipe, que gané tanto . dh:mro. ven-
diendo tan séqugrbu A*:'..!.. %
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